

	Информация, которая нужна
	Ваши ответы

	Ваше наименование организации
	

	Контактное лицо (ФИО)
	

	Ваши услуги и/или товары
	

	Регион ваших продаж
	

	Продажи каких услуг или товаров хотелось бы увеличить и почему 
	

	Ваши производственные мощности позволяют увеличение продаж
	

	Перечислите поставщиков и есть ли у них кобрендовые активности (это вопрос к тому, что бывает совместные акции продвижения, например шнайдер электрик в моём регионе в 2010-х проводил мероприятия совместно с инжиниринговыми фирмами вроде Рисар и т.д.)
	

	Кто конечные потребители (строительные компании, заводы и др.)
	

	Количество клиентов в год с постоянными
	

	Количество постоянных клиентов
	

	Каких клиентов хотелось бы видеть больше и почему 
	

	ЛВР и ЛПР клиентов кто они (подробно – должности, функции, где ищут поставщиков)? 
	

	Как сейчас происходят продажи? (сколько продавцов, продавцы постоянные или по совместительству… так часто бывает, что продажи на первоначальном этапе идут от руководителя и/или учредителей. Кто принимает звонки как и где это фиксируется, кто контролирует этот процесс)
	

	Перечислите ваших конкурентов (3-5).
	

	Какие маркетинговые усилия вы предпринимаете или предпринимали в последние 6 месяцев и каков эффект от них?
	

	Какие маркетинговые активы есть сейчас (сайт/сайты, вебмастера, группы в соцсетях, эл. кабинеты на сайтах типа авито и др.). 
	



